Advocaten maken Amerikaanse
droom waar op Wall Street

Nederland kan volgens drie topjuristen veel leren van rechtssysteem in de VS

Gerbenvan der Marel
New York

e zijn alle drie topadvo-

caat en politiek actief,

en ze maken hun Ameri-

kaanse droom waar. Na
tien tot vijftien jaar New York kun-
nen ze niet meer zonder de stad.
Het rechtssysteem in de VS is su-
perieur voor ze. Toch geven Jan
Joosten, Olav Haazen en Jeroen
van Kwawegen ieder op hun eigen-
wijze manier invulling aan hun be-
staan als raadsman in het financi-
ele centrumvan de wereld.

Van Kwawegen (39) is het bijter-
tje.‘Wijverdienenaandehebzucht
van bedrijven en hun topman-
nen’, zegt de no-cure-no-pay-advo-
caat. Zijn kantoor Bernstein Lito-
witz Berger & Grossmann is altijd
de aanklager namens gedupeerde
beleggers. Van Kwawegen — geen
das, liever een spijkerbroek dan
een pak — ziet zichzelf als ‘under-
dog’.

Van Kwawegen botst hierover
met vakgenoot Jan Joosten (44)
van Hughes Hubbard & Reed.
Joosten is gastheer voor het ge-
sprek van deze krant met het drie-
tal. Hij is de enige Nederlander in
New York die zich een partner bij
een topkantoor kan noemen. ‘De
nestor’ kiest symbolisch voor de
kamer met uitzicht op het Vrij-
heidsbeeld en Ellis Island, waar
immigranten in de VSzichvroeger
meldden.

Op deze plek sprak het drietal
vorige maand ook met minister
van Veiligheid en Justitie Ivo Op-
stelten. Ook topman Ronald Ger-
ritse van de AFM ging in dialoog
met de New Yorkse advocaten.
Van Kwawegen zegt niet het ge-
voel te hebben dat hij crimefigh-
ters voor zich had. ‘Wij stellen ons
actiever op dan de AFM en de Fiod
samen’, claimt Van Kwawegen,
die zelf ooit is afgewezen bij een
opleiding tot politieman, ‘als ge-
volg van positieve discriminatie’,
entoenrechten is gaan studeren.

Joosten stelt zich gereserveer-
der op. Dat ligt in zijn aard en aan
zijn functie. Als ‘corporate lawyer’
adviseert hij meer het establish-
ment bij overnames en andere
transacties. ‘Ik zie mezelf als een
soort juridische huisarts voor het
Nederlandse bedrijfsleven in de
VS

Joosten vindt aangeklaagde
ondernemingen de underdog.
Claimadvocaten als Van Kwawe-
gen hebben volgens hem veel wa-
pens om druk te zetten in verhaal-
acties. ‘In Nederland is het: wie
stelt, bewijst. In de VS is de aange-
klaagde verplicht om alle relevan-
te informatie via een zogeheten
discovery-procedure te overhan-
digen. Bedrijven moeten bijvoor-
beeld alle interne e-mails overleg-
gen. Datkost een bedrijfveel geld.’

Van Kwawegen: ‘Nou, dat valt
mee, een verzekeringsmaatschap-
pij vergoedt dit in 80% van de ge-
vallen.’

Joosten: ‘Hier vloeit bloed uit
zaken waar in Nederland geen
bloed uit zou vloeien. Het is soms
gelegaliseerde afpersing.’

Van Kwawegen, zichtbaar geér-
gerd: ‘IndeVSkunjetenminsteals
gedupeerde verhaal halen. Ikweet
zeker dat in Nederland een beer-
putzou opengaan als beleggers zo
veel wapens zouden hebben voor
eigen onderzoek.’

Olav Haazen (43) valt Van Kwa-
wegen bij. Ook hij is procesad-
vocaat. Haazen adviseert beide
kanten: claimende beleggers en
aangevallen ondernemingen.
‘Een classactionzaak is een ka-

n— R e T

Foto: Richard Koek

Olav Haazen (l)

‘Een voordeel van de
Amerikaanse private
opsporing is dat het
de belastingbetaler
niets kost’

non’, zegt hij.

Grote Amerikaanse claimkan-
toren hebben eigen analisten
die kranten en bedrijfsrapporta-
ges spellen. Ook hebben ze privé-
detectives in dienst. Het is vaak
niet een cliént die het onderzoek
start maar het advocatenkantoor
zelf. Als misleiding van beleggers
wordt vermoed, gaat de advocaat
actief op zoek in het klantenbe-
stand van beleggers met de vraag
wiewil deelnemen aan eengroeps-
procedure. De drie advocaten zijn
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Jeroen van Kwawegen (m)

‘We investeren in een
reeks zaken en maken
hoge kosten. Slechts
met een handvol
schieten we raak’

het erover eens dat hierdoor in de
VSveel boven water komt.

Haazen: ‘Dat is vaak de verdien-
ste van een gedupeerde met zijn
advocaat, niet een toezichthou-
der. Bijkomend voordeel is dat
het de belastingbetaler niets kost.’
Ook Joosten ziet de maatschappe-
lijke voordelen. ‘Een bedrijf heeft
ook financiéle prikkels om zich te
gedragen zoals het hoort.’

Dit is wat de veramerikaniseer-
de advocaten geprivatiseerde op-
sporing noemen. Dat dit in de VS
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Jan Joosten (r)

‘Hier vioeit al snel
bloed uit classaction-
zaken. Het is soms
gelegaliseerde
afpersing’

ver is ontwikkeld vloeit voort uit
een diep wantrouwen in de over-
heid, zegt Haazen. ‘Daarom is er
ookjuryrechtspraakin de VS, waar
gewone mensen zich uitspreken
over de schuld en onschuld.” Op-
stelten en Gerritse liepen volgens
het drietal niet warm voor advoca-
tenin derol van aanklager.
Haazen en Van Kwawegen zijn
allebei actief voor D66 in New
York, terwijl Joosten zich meer
thuis voelt bij het CDA. Joosten
heeft zich tot Amerikaan laten na-

turaliseren. Zijn Nederlandse na-
tionaliteit is hij tot zijn verdriet nu
kwijt. De wetgeving dreigt verder
aangescherptteworden, waardoor
Haazen ook gedupeerd wordt. Het
duo lobbyt hier momenteel eens-
gezind fel tegen in Den Haag.

In New York trad Joosten vorig
jaar in het huwelijk met een Ne-
derlandse, maar de kerkelijke in-
zegening en het feest werden toch
gewoon in Nederland gevierd. Hij
moest tot zijn ergernis bij de dou-
ane als niet-EU-ingezetene zijn ge-
boorteland binnenkomen.

Joosten komt uit een juridisch
nest: zijn vader was in de jaren
tachtig voorzitter van de Onder-
nemingskamer. In die tijd maak-
te Jan Joosten zijn school versneld
af en mocht hij als beloning naar
de VS voor een jaar high school in
Buffalo. De liefde voor de VS bloei-
de op. Zijn juridische opleiding
kreeg Joosten aan de universitei-
tenvan Leiden en Harvard.

Ook Haazen studeerde op deze
twee plekken en gaf er na zijn op-
leiding les. Hij is inmiddels hoog-
leraar in Leiden, naast zijn werk
als advocaat. Haazen woont met
zijn Amerikaanse vrouw en drie
kinderen een uur ten noordenvan
Manhattan. Hij werkt vooral op
het kantoor van Boies, Schiller &
Flexner in Armonk. Dat is om de
hoek van hedgefondsdorp Green-
wich, waar een van de grote toe-
voerfondsen van beleggingsfrau-
deur Bernie Madoff zat, een zaak
waar het drietal elkaar professio-
neel tegenkomt.

Van Kwawegen kwam twaalf
jaar geleden voor de liefde naar de
VSenwoont metzijn Franse vrouw
en zijn drie kinderen in Brooklyn.
In de metro leest hij detectives van
Michael Dibdin. ‘Ik kom uit een
links gezin’, zegt hij, ‘ik ben de eer-
ste uit mijn familie die is gaan stu-
deren.’ Van Kwawegen deed zijn
Amerikaanse rechtenopleiding
op Columbia University in New
York. Door zijn ‘goede salaris en
bonus’ kon hij zijn enorme studie-
schuld al terugbetalen.

De agressieve advocatuur is niet
onomstreden. Zaken van kanto-
ren als die van Van Kwawegen zou-
den meer schade toebrengen aan
de Amerikaanse financiéle markt
dan goed doen. Beleggers zouden
er weinig aan overhouden maar
hun advocaten des te meer.

De vergoeding van een advoca-
tenkantoor kan oplopen tot 35%
van de schikking, zegt Van Kwa-
wegen. Ondernemingen schikken
95% van de gevallen. Maar hij zegt
dat bij een megaschikking van $6
mrd zoals de Worldcom-zaak zijn
kantoor minder dan 5% krijgt.
‘Het zuivere aan het systeem is dat
elke stap door de rechter wordt ge-
toetst. Ook de beloning van de ad-
vocaat. Jemoethetvergelijkenmet
durfkapitaalin startups. We inves-
teren in een reeks zaken met hoge
onderzoekskosten. Slechts in een
handvol zaken schieten we raak.’

Sinds kort kennen de VS een
wet waarmee klokkenluiders die
beursfraude melden een derde
krijgt van een boete of schikking.
Heel goed, zegt het drietal, dat
vindt dat Nederland klokkenlui-
ders aan hunlot overlaat.

‘Je moet het geen klikgeld noe-
men’, zegt Haazen. ‘Hetisiemand
diedebrandweerwaarschuwtvoor
een brand’, zegt Van Kwawegen.
‘Geen gemakkelijk verdiend geld.
Mensen leven in onzekerheid en
raken vaak hun baan kwijt.” Joos-
ten: ‘Als de maatschappij wil dat
misstanden boven water komen,
moet je burgers de juiste instru-
menten geven.’
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